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modomodo e “Cool Vendor”
secondo una delle principali societa di analisti del mercato

La societa italiana selezionata dalla societa leader nelle analisi di mercato come una delle 5
aziende che, con la propria tecnologia, ridefiniranno I'esperienza e l'interazione degli utenti,
dimostrando valore da subito, anche se il mercato & ancora “emergente”

Milano, 18 maggio 2010 — modomodo, la societa italiana che ha sviluppato una soluzione che
permette di portare sul cellulare contenuti che possono variare a seconda del luogo, del
tempo e delle caratteristiche personali dell’'utente che li utilizza, & stata selezionata da
Gartner, la prima societa di consulenza a livello mondiale per il monitoraggio della tecnologia nel
business, nel report “ Cool Vendors Context-Aware Computing 2010”.

Sempre secondo Gartner, I'approccio “buy” di modomodo puo rivelarsi estremamente interessante
per le piccole e medie imprese e anche per le grandi organizzazioni che intendono raggiungere un
pubblico pit ampio in modalita mobile. “Spesso le aziende rimandano i progetti legati ad
applicazioni mobili a causa dell’investimento che il loro sviluppo comporta e della complessita da
gestire nel tempo” - afferma Fabio Maglioni, CEO di modomodo - “la nostra soluzione permette di
implementare una vera e propria strategia B2C sul canale mobile minimizzando l'investimento,
azzerando i rischi e assicurando la compatibilita con tutti i produttori di telefonia mobile e tutti i
sistemi operativi, ma anche un time-to-market ridotto”.

Inoltre modomodo opera anche come un canale di distribuzione per tutte le aziende che vogliono
espandere la propria presenza sul mobile attraverso lI'integrazione certificata nei principali store di
applicazioni.

“1l riconoscimento di Gartner & per noi la conferma piu autorevole che modomodo, in virtu del
modello di business che abbiamo individuato, ha davanti a sé grandi potenzialita di crescita e
questo ci spinge a puntare ad obiettivi ancora piu ambiziosi”, conclude Maglioni. “Del resto, anche
la risposta del mercato finora & stata estremamente positiva: in soli 12 mesi dalla partenza
ufficiale, modomodo ha gia firmato contratti con importanti societa del calibro di Mediaworld,
Gruppo Pirelli RE e MyMovies, e il prossimo passo € I'ingresso in nuovi mercati europei”.

Cool Vendor report di Gartner

La lista di Gartner non costituisce un elenco esaustivo e completo di vendor nell’area tecnologica
di riferimento, ma include i vendor, i prodotti e i servizi piu interessanti e innovativi. Gartner non
riconosce alcuna garanzia, espressa o implicita, relativamente a questa ricerca, comprese
eventuali garanzie di commerciabilita o idoneita ad uno scopo particolare.

Gartner definisce Cool Vendor un’azienda che offre tecnologie o soluzioni che siano: innovative,
ossia che permettano agli utenti di fare cose mai fatte prima; di forte impatto sul mercato, ossia
che abbiano, o che potranno avere, un effetto positivo sul business delle aziende (quindi che non
siano semplici applicazioni tecnologiche); interessanti, ossia che abbiano catturato I'interesse o la
curiosita di Gartner negli ultimi sei mesi circa.



modomodo

modomodo €& una societa concepita, fondata e basata a Milano, esempio di innovazione italiana
arricchita dalla ventennale esperienza di business internazionale del suo Management. modomodo
si propone come mobile serviceplace e offre alle aziende la soluzione piu rapida ed efficace per
fornire attraverso il cellulare servizi e contenuti contestuali per luogo, tempo e profilo personale
degli utenti. I servizi di modomodo sono la risposta alle piu diverse esigenze per Aziende, Content
Provider, Agenzie di advertising, Community. Dove e quando serve. Grazie a modomodo infatti,
tutte le informazioni e le opportunita, cosi come le persone e le comunita con le quali si vuole
interagire, sono, rispetto alla propria posizione e al proprio profilo, immediatamente disponibili.
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